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Troba tot el que necessites
per impulsar o fer créixer
el teu negoci

Del 13-14 de juny tens una cita amb els millors
especialistes:

m Més de 160 conferéncies 1 tallers

m Experiéncies 1 casos d’exit

m Exposici6é comercial amb proveidors de
tecnologia 1 serveis especialitzats

m Més de 45 keynote speakers 1 ponents de
primer nivell

m Més de 900 sessions d’assessorament
empresarial personalitzat

m Activitats de networking 1 speed-dating amb
altres professionals 1 inversors

m Aconsegueix finangament d’entitats
publiques, bancs, fons d’inversid privats 1
business angels

m [ molts més continguts...

Si ets empresari o estas pensant en muntar el
teu negoci, no et perdis BizBarcelona.

biZbarcelona §§ %

Encuentra todo lo que
necesitas para impulsar o
hacer crecer tu negocio

Del 13-14 de Junio tienes una cita con los
mejores especialistas:

m Mas de 160 conferencias y talleres
m Experiencias y casos de éxito

® Exposicion comercial con proveedores de
tecnologia y servicios especializados

m Mas de 45 keynote speakers y ponentes de
primer nivel

m Mas de 900 sesiones de asesoramiento
empresarial personalizado

m Actividades de networking y speed-dating con
otros profesionales e inversores

m Consigue financiacién de entidades publicas,
bancos, fondos de inversion privados y
business angels

® Y muchos més contenidos...

Si eres empresario o estas pensando en montar
tu negocio, no te pierdas BizBarcelona.




Relacio d’expositors Relacion de expositores

@ SANT CUGAT BUSINESS PARK

AE.F. ASOC. ESPANOLA DE FRANQUICIADORES
AGENTS & BROKERS

AIN BUSINESS CENTER

ALTEUAIRE FRANQUICIES

APOSTA. ESCOLA EMPRESARIAL COOPERATIVA
AQUALOGY

ARA_COOP. PROMOCIO I CREACIO DE COOPERATIVAS

DIPUTACIO DE BARCELONA -

AREA DE DESENVOLUPAMENT ECONOMIC I OCUPACIO

DIPUTACIO DE BARCELONA -

ALLOTJAMENT EMPRESARIAL PROV.DE BARCELONA

ARSYS INTERNET

BARCELONA ACTIVA

BILE COMUNICATION

C.E. CONSULTING EMPRESARIAL

CATXABANK

CAMBRA DE COMERG DE BARCELONA

CAPRABO

FEDERACIO DE COOPERATIVAS DE CATALUNYA

CENTRE DE LA REEMPRESA DE CATALUNYA

CENTRE INT. DE NEGOCIS DE CATALUNYA

CEX COMPLETE ENTERTAINMENT EXCHANGE

CINC

CLEANWORK ORANGE

COL LEGI ’ENGINYERS TECNICS INDUSTRIALS

CONFIANZA ONLINE
g ORPORANZA LI

¢, Al
ST

GOOGLE SPAIN

HELLOMONEY

IBERICA DE SERVICIOS Y SISTEMAS
ICEX-INSTITUTO ESPANOL COMERCIO EXTERIOR
IMAP INTERNET MARKETING

IP & ID CONSULTING

JM WEBS - ACTIALIA

KIC INNOENERGY

KIDS COLLEGE

LLEIDANET

LLONGUERAS ELITE

LON STREET

MARY KAY CONSULTORAS DE BELLEZA INDEP.
MDC

MICROSOFT
MUNDOFRANQUICIAS
MUNDOGUIA

MYNBEST

NUBELO

ONO

OPTIMOCAMBEC - OPTIMOCLICK
PAGINAS AMARILLAS.ES
PARQUES SOLARES DE NAVARRA
PIMEC

PIZZA ROSSO FRANCHISING
PROTECCION DE DATOS MICROLAB
PUBLIPAN _ .



Financament

Informa’t de com
aconseguir finangcament
public i/o privat. Formacid
financera

Einesde
marqueting 1
comunicacio

Promocionar la meva

empresa: marqueting
2.0, xarxes socials, cloud

F inanc iaC ién computin, campanyes,
reposicionament

Inférmate de cémo

conseguir financiacién .

publica y / o privado. Her ramientas

formacion financiera d e mar k eti j7) g y
comunicacion

Promocionar mi
empresa: marketing
2.0, redes sociales, cloud
computen, campanas,
reposicionamiento

Conferéncies, tallers i taules rodones
Conferencias, talleres y mesas redondas

Vendes

Noves estrategies de
venda, vendes on-line

Innovacio

Tendéncies, innovaci6
sectorial, sectors
emergents, noves
oportunitats de negoci,

Ventas Open Innovation
: Marketplace, Global
Nuevas estrategias de Enterpreneurship
venta, ventas on-line Competition
o
Innovacion

Tendencias, innovacion
sectorial, sectores
emergentes, nuevas
oportunidades de
negocio, Open Innovation
Marketplace, Global
Enterpreneurship
Competition




Intgrnaqip- Assessorament
nalitzacio

Tot el que necessita saber
per a internacionalitzar-se
1 accedir a nous mercats
exteriors

Experts professionals de
diverses entitats ofereixen la
seva experiéncia per donar
solucions 1 resposta a les
necessitats 1 els dubtes dels
participants sobre les diferents
tematiques.

Intqrnagio—
nalizacion Asesoramiento

Todo lo que necesita saber Expertos profesionales de

para internacionalizarse y diversas entidades ofrecen su
acceder a nuevos mercados experiencia para dar soluciones
exteriores y respuesta a las necesidades y
las dudas de los participantes
sobre las diferentes tematicas.

Organitza: .
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Optimitzacio Networking Networking
de recursos

Les activitats de networking Las actividades de
Tots els recursos per pretenen que el public networking pretenden que el
treure el maxim rendiment assistent es relacioni, cerqui publico asistente se relacione,
a la teva empresa nous contactes, es promocioni busque nuevos contactos, se

0 pugui trobar noves promocione o pqeda encontrar

. . ., oportunitats de negoci: nuevas oportunidades de

Optimizacion P — negocio:
de recursos

* Speed Networking

agentsa 4} (M} (1)

Todos los reclurs’og brokers o::: St orid pimec
para sacar el maximo .
rendimiento a tu empresa El Muro

* Conecta VIP

* Quiosco

* Espacio de transmision
* Video pitch. de empresas

* Profesionales de la
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ki * Creativos de nuevos
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Web Congress

WebConress és
I'esdeveniment de referencia
en marketing digital. En 2012
conjuntament a bizbarcelona,
se celebra la 9* edici6 amb un
contingut excepcional. Dos
dies de conferencies plenaries
1 tallers practics, les tltimes
tendéncies en Internet,
Xarxes Socials 1 buscadors

WebCongress es el

evento de referencia en
marketing digital. En

2012 conjuntamente a
bizbarcelona, se celebra la

9 ? edicion con un contenido
excepcional. Dos dias de
conferencias plenarias y
talleres practicos, las ultimas
tendencias en Internet, Redes
Sociales y buscadores

=3

Google

Blackberry

Spotify

Microsoft

Tuenti

Ericsson

SIME
Barcelona

SIME és el més gran
esdeveniment a nivell
europeu sobre oportunitats
digitals desenvolupat

a Amsterdam, Viena,
Barcelona, Helsinki, Estocolm
1 un numero creixent de
ciutats i centres digitals del
moén

SIME es el mayor evento

a nivel europeo sobre
oportunidades digitales
desarrollado en Amsterdam,
Viena, Barcelona, Helsinki,
Estocolmo y un ntimero
creciente de ciudades y
centros digitales del mundo

“YsIME

CEO of Inspirit
Media and entertainment Advisor
Investor, Founder Qliktech

Managing Director
& CE O of ProSiebenSat

SoundCloud

Managing Director at RCS Multimedia

I

nanciacion

i

F

Financament /

Finance
Marketplace

Espai en el que podras
presentar el teu projecte
davant entitats financeres,
institucions, representants
de xarxes de Business Angels
1 Societats de Captital
Risc tant internacionals
com locals, aixi com grans
corporacions que busquen
empreses innovadores per
comprar

Espacio en el que podras
presentar tu proyecto ante
entidades financieras,
instituciones, representantes
de redes de Business Angels y
Sociedades de Captital Riesgo
tanto internacionales como
locales, asi como grandes
corporaciones que buscan
empresas innovadoras para
comprar

a) Mercat de financament.
Entitats confirmades: Banc
de Sabadell, BBVA, La Caixa
, Institut Catala de Finances,
ENISA, ACCIO, Barcelona
Activa-Ajuntament de
Barcelona.

b) Speed Dating amb
Business Angels (activitat
de pagament): Xarxes i
institucions confirmades: Ben
Business Angels, Keiretsu
Forum, CaixaCapitalRisc,
Grupo Inveready, Business
Angel Network Catalunya,
Eix Techonova — La Salle,
ESADE Business Angels, Lleida
Business Angels Partners,
Necotium

¢) Venture Capital Corner
(activitat de pagament): Venture
Capital confirmados: Ysios,

Alta Partners, IDG Ventures,
BenHighGrowth, Graft Capital,
Baring Private Equity Partners,
Elaia Partners, Knife Capital,
Kleiner Perkins Caufield &
Byers entre otros.



Innovacio / Innovacion

Open
Innovation
Marketplace

L’Open Innovation
MarketPlace és una
oportunitat Gnica per:

Tenir accés directe a les
corporacions internacionals.
Sera una ocasié perfecta
per fer nous socis en tots
els sectors industrials 1
comercials.

Trobar col laboradors 1
recursos per desenvolupar els
teus projectes o solucions.

Participar en una trobada
anual unica de liders de
l'ecosistema mundial de la
innovacio.

El Open Innovation
MarketPlace es una
oportunidad unica para:

Tener acceso directo a las
corporaciones internacionales.
Sera una ocasion perfecta
para hacer nuevos socios en
todos los sectores industriales
y comerciales.

Encontrarse colaboradores
y recursos para desarrollar
tus proyectos o soluciones.

Participar en un encuentro
anual tnica de lideres del
ecosistema mundial de la

innovacion

Open Innovation Marketplace

‘Q ADUA

n GLOBALTALKS
. » ON INNOVATION &
ENTREPRENEURSHIP

Global
Entreprene-
urship
Competition

Bizbarcelona 2012 acollira la
4" Global Entrepreneurship
Competition (GEC

‘12), que permetra als
guanyadors dels concursos
dels 16 millorscentres de
emprenedoria presentar els
seus plans de negoci a la
cimera bizbarcelona 2012

Bizbarcelona 2012 acogera la
4 * Global Entrepreneurship
Competition (GEC ‘12),

que permitira a los
ganadores de los concursos
de los 16 millorscentres de
emprendimiento presentar
sus planes de negocio a la
cumbre bizbarcelona 2012

CIliff Reeves

General Manager at Microsoft

Aaron Crum
Principle at Google

Christina Brodbeck
Team founder YouTube

Randy Komisar
Partner at Kleiner Perkins Caufield
Byers

Manav Sobodh

General Manager at Intel

Stefan Heuser
VicePresident Samsung

Microsoft

Foro

bizfran. uicies
& Retai

L’Associacié Espanyola de
Franquiciadors (AEF) organitza

el forum BizFranquicies & Retail,
dins el bizbarcelona 2012, amb la
finalitat de posar a disposicio de
I'emprenedor i també de l'inversor
una visi6 profunda de diferents
aspectes del sistema de franquicies;
una interessant eina al servei del
desenvolupament de 'emprenedoria.

lcias

4

La Asociacién Espafiola de
Franquicias (AEF) organiza el

Foro BizFranquicies & Retail
dentro de bizbarcelona 2012 con la
finalidad de poner a disposicién del
emprendedor y también del inversor
una visién profunda de diferentes
aspectos del sistema de franquicias,
una interesante herramienta del
desarrollo de la emprendeduria.

Bizfranquiciasretall

Franquicies / Franqu

| Zbarcelona

b



10:00n ‘ OBERTURA PORTES / APERTURA DE PUERTAS

El networking glocal
10:00h  Marc Ambrok; Laura Pelegrin.

Gild International i Adminex grup

Que he de fer per crear una
empresa? | quant val?

[ Emilia Rovira

Barcelona Activa

Caso de Exito en Logistica
e-Commerce: Factores a tener
en cuenta al elegir un buen
operador.

Ivan Beredas Rosa,

Correos

12:00h

Reempresa: Cedint I'exit
empresarial

Albert Colomer i Espinet
Reempresa

13:00h

14:00n | DESCANS / DESCANSO

La RSE i les empreses
d’insercio: exemples de
colelaboracio

Xavier Lopez; Ignasi Parody;
Albert Alberich

Departament d’Empresa i Ocupa-
cio-Generalitat de Catalunya

15:00h

El marc legal del Treball Auto-
nom Dependent
16:00h  Jordi Gutiérrez
Federacid Sindiical de Treballa-
dors Autonomos Dependents

La cooperativa, empresa
del segle XXI: un mén de

possibilitats
i Xavier Lopez Garcia

Departament d’Empresa i Ocupa-
cié-Generalitat de Catalunya

Relacio necessaria Advocat -

Emprenedor
18:00h  Carlos Valls

Ilustre Col-legi d’Advocats de
Barcelona

FINANCAMENT

Como plantear una serie B
Lluis Font; Daniel Sanchez
First Tuesday

Els reptes de creixement
per a la PIME industrial

Carles Trenchs
la Caixa

Apoyando el emprendi-
miento e impulsando la
eficiencia energética

César Bravo
Fundacié Repsol

Suport el treballador
autonom.

Ponent: Per determinar

Departament d’Empresa i
Ocupacid-Generalitat de
Catalunya

L’ajornament tributari: eina
per als empresaris

Joan M? Gimeno Bou; Jacint
soler Matutes

PIMEC, Petita i Mitjana
Empresa de Catalunya

Parlant amb els angels
Albert Colomer

Business Angels Network
Catalunya

El plan de negocio: claves
para atraer el interés de los
inversores

Alberto Fernandez Terri-
cabras

|ESE Business School

Crowdfunding. Un nuevo
canal de financiacion

Ramén Saltor
Inveready

EINES DE MARQUE-,

TING | COMUNICACIO

Marqueting de guerrilles
Albert Iglesias
ESIC Campus Barcelona

Como hacer un plan de
marqueting

Jorge Serra
ESADECREAPOLIS

Noves oportunitats de negoci
amb .cat

Jordi Iparraguirre
Fundacié puntCAT

El hombre que entrenaba
webs: una historia sobre
optimizacion de paginas web
y comercio electrénico

Fermin Palacios
Arsys

Sobreviure a les Xarxes
Socials

Jordi Camés
ESIC Campus Barcelona

Etnografia Digital: conoce a
tus consumidores

Daniel Dévai
ESADECREAPOLIS

Xarxes socials i pimes: tot el
que sempre heu volgut saber
i mai us han contestat.

Silvia Ros Argerich

PIMEC, Petita i Mitjana Empre-
sa de Catalunya

Abrir nuevos mercados
on line.

Marc Vidal; Vicens Marti
First Tuesday

10:00 h.-10:45 h.

Conferéncia inaugural: EL
REPTE DE LA FRANQUICIA.
Una experiencia real, a carrec
de JACINT PALLEJA, multifran-
quiciat de NATURA. Presentat
per Xavier Vallhonrat, president
de I'AEF.

10:45h.-11:30 h.

CLAUS D’EXIT D'UN NEGOCI
DE RETAIL, a carrec de Angel
Amat, Soci-consultor de FDS
CONSULTING.

11:30 h.-12:15 h.

LA OPORTUNITAT DE
FRANQUICIAR, presentat per
TORMO ASOCIADOS amb la
participacio de 2 empreses
franquiciadores.

12:15h.-13:00 h.

OBRIR UN NEGOCI PER
FRANQUICIAR-LO, a carrec
de Adria Soler, Soci-director de
FDS CONSULTING.

13:00 h.-13:45 h.

1.000 OPORTUNITATS DE
FRANQUICIA, presentacio
a carrec de TORMO ASO-
CIADOS.

16:00 h.-16:45 h.

OBRIR UN NEGOCI PROPI O
COMPRAR UNA FRANQUI-
CIA?, com resoldre dubtes, a
carrec de FDS CONSULTING.

16:45h.-17:30 h.

TROBADA ENTRE EMPRE-
SARIS | INVERSORS, net-
working moderat per TORMO
ASOCIADOS i dirigit a tot tipus
de negocis y pymes.

Bizfranquicias retail

Agents &
Brokers

Col.legi

Oficial d’Agents
Comercials de
Barcelona

Matchings
Reempresa: Es-
pai de transmis-

sio d’empreses.  agentsa ]
P brokers e

Reempresa
feampresa
cecot

Networking
Interprofesional
Agents & Brokers
Col.legi

Oficial d’Agents
Comercials de
Barcelona

agentss /7
brokers

OIMP- OPEN

INNOVATION
MARKETPLACE

IMP

Open Innovation Marketplace

IMP

Open Innovation Marketplace

Premis FPemprém

Fundacié BCN For-
macid Professional

Emprendre i Apren-
dre: San Francisco
- Barcelona

Miguel Valls; Ricard
Garriga; Xavier
Verdaguer

San Francisco
Barcelona Sister City
Committee

La formacié
d’emprenedors al
sector agrari
Jaume Si6 Torres;
Enric Dalmau Carré;
Jordi Piera Sanchez
Federacid de Coo-
peratives Agraries de
Catalunya

L’aventura
d’emprendre
Albert Bosch

Associacid de
Joves Empresaris de
Catalunya



Mercat del
projecte “Cultura
Emprenedora a
l'escola”
Diputacio de
Barcelona

INTERNACIONA-

LITZACIO

Entrepreneurial Business
Opportunities in NYC/NY

pimeC Nancy Ploeger

Speednetwor- Barcelona Activa

king

PIMEC
Inauguracié
Sessi6 sobre el sector
industrial als BRIX
Jose M? Gomes
Cambra de Comerg de

. Barcelona

pImec

Speednetwor-

king

PIMEC

Estratégies Cooperatives
en Contractacio Publica
Internacional.

Isidre Sala; Jordi Escriba
ACC10

OPTIMITZACIO DE
RECURSOS

Accedir a nous mercats
estrangers: Silicon Valley

. Anselm Bossacoma, Acc16
plm ec Mar Castro,, ICEX
Speednetwor- ACC10/ ICEX
king
PIMEC

Pendent Confirmacié
Speednetwor- Mercat de Xina
king I'aportunitat per deixar de
Activitat orga- parlar de crisis

nitzada pel MID ' Manu Sanchez Monasterio
Mercat d'ldees ' Cjub de Marketing de

Disseny de BCD  Barcelona

Barcelona Cen-

tre de Disseny

amb el suport  Las TIC, un factor clave
de I'lnstitut del retail internacional
de Cultura de Victor de Francisco

Barcelona :
o ESCI - Escola Superior de
©5%% - Comerg Internacional

Uns lluiten per vendre, a
d'altres en canvi els com-
pren. Saps per qué?

Enric Bayd; Miquel Angel
Oliva

ACC10

Les xarxes socials: eines
per generar negoci

Albino Campo

Cambra de Comerg de
Barcelona

La forca de vendes del
autonom

Pere Bugés i Casas
Autononoms PIMEC

CRM 2.0 - la gestio del
client 360

Albino Campo

Cambra de Comerg de
Barcelona

La venda per valors: Com-

modities/Premium
Alejandro Martin
ESIC Campus Barcelona

5 claus per a una estra-
tégia comercial d’exit en
temps de crisi

Davide Menini

Col-legi Oficial d’Agents
Comercials de Barcelona

ecommerce - el comercio
electrénico, un negocio
global

Albino Campo

Cambra de Comerg de
Barcelona

Licitacions publiques,
també per les PIMES

Albert Vilardaga

PIMEC, Petita i Mitjana
Empresa de Catalunya

INNOVACIO

La sostenibilitat com a
oportunitat

Roger Ylla; Elena Salcedo;
Pepe Bargufié

ACC10

Soluciones colaborativas
en la nube

Alex Sénchez,
Vodafone Espafia, SAU

Design Thinking aplicat
als serveis: la revolucio
Enric Bayd; Tomas Garcia;
Fernando Ozores

ACC10

Veure
programa
especific

Emprenedoria social en
I'economia verda del terri-
tori: visio des la custodia
del territori.

Jordi Pietx i Colom; Marc
Vilahur Chiaraviglio; Belinda
Parris; Joan Vives i Garcia
Xarxa de Custodia del
Territori

Les patents com a oportu-
nitats de negoci

Elisabet del Valle Alvaro

Programa Innova-UPC
Barcelona Tech

Barcelona Mobile World
Capital: Poportunitat d’un
nou projecte industrial

Ponent: a determinar GEC

Veure
programa
especific

Barcelona Activa

Reptes de 'empreneduria,
model Kauffman Fastrac

Eri Vazquez
Fundacié KIM Barcelona

Nuevos modelos de nego-
cio Online
Ifaki Ecenarro

Ponent: Representant del
fons capital Risc

FirstTuesday

CONGRESS | A

Veure programa
especific

WEB
CONGRESS
Veure programa
especific

FMP
FINANCE

F@P

Veure programa
especific

FCOP

Veure programa
especific

RKETPLACE

PALAU 2

Espai, Espai,
ACC10 ACC10
Pitch readiness
Centres
tecnologics
Jornada
d’Iniciaci6 a
I’exportacié
EER
Co-opetition
Event
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08:30h.

10:00h

10:00h

11:00h

12:00h

13:00h

14:00h

15:00h

16:00h

17:00h

18:00h

OBERTURA PORTES / APERTURA DE PUERTAS

Quatre maneres de fer creixer
una empresa

Ponent: 4 empreses moderades
per Jaume Bar¢, Director Opera-
tiu ’Empresa a Barcelona Activa

Comptabilitat per a no
comptables

Pere Burgés
Autonoms PIMEC

Emprenedoria Social: afrontar
nous reptes, obrir noves
oportunitats

Xavier Lopez Garcia; Maravillas
Rojo; Maria Zapata; Gines de
Haro, Alfred Vernis

Departament d’Empresa i Ocupa-

cié-Generalitat de Catalunya

Estudi de Casos: Persones
emprenedores voluntat trans-
formadoras

Eva Gispert; Juan Ruiz; Javier
Gonzélez

Departament d’Empresa i Ocupa-

cid - Generalitat de Catalunya

DESCANS / DESCANSO

Emprenedoria Cooperativa.
Quins sectors/activitats

Guillem Perdrix

Federacié de Cooperatives de
Treball de Catalunya

La societat laboral com a
model per sortir de la crisi

Pere Puig

Federacid Societats Laborals de
Catalunya

Protecci6 i comercialitzacié
de tecnologies

Isabel Duran; Pascual Segura
Fundacié Bosch i Gimpera

Com gestionar una startup
que passa de 1a 100
empleats

Vicente Arias
Asociacion Seedrocket Angels

FINANGAMENT

Terminis de pagament :

PLACA UNIVERS

22@Breakfast: “Corporate Entrepreneurship. Applying agile and lean concepts in organizations - Jeror

EINES DE MARQUE-,

TING | COMUNICACIO

una amenaga a les PIMES Xarxes Socials, novetats i

Antoni Cafiete Martos

PIMEC, Petita i Mitjana
Empresa de Catalunya

BA i Capital Llavor: aliats
en les primeres etapes

Elena Rico
la Caixa

Show me the money

Sergi Niedzielski; Guifré
Belloso

Barcelona Activa
(Sessi6 en catala)

Com tenir éxit amb els
inversors privats

Oriol Sans; Jaume Argerich
ACC10

Finangament de projec-
tes tecnologics a I'inici

Jaume Xarrié

Col.legi Enginyers Teleco-
municacid Catalunya

Comissi6 Europea

Pendent confirmacid

Préstamo Participativo.
Cormac Leggett

ENISA Empresa nacional
de Innovacién

Financament no bancari
per economia social

Marc Lloveras
Institut Catala de Finances

tendencies (prov.)
Alex Sola

Servei de Desenvolupament
Empresarial

Como vender en Redes
Sociales.

Oscar Fuente
Asociacion Seedrocket Angels

Digitalizarse o morir
Jorge Aragon Lopez
Yell Publicidad

Que cal congixer del mercat
abans d’obrir un negoci

Maria Lluisa Solé Moro

Col-legi de Politolegs i Sociolegs
de Catalunya

Internet en la internacionalit-
zacio de la PIME

Carles Revilla; Javier Velilla
AcCCIO

Aumenta la visibilidad de tu
negocio en la red

Marc Sanz
Google

Disseny com a llenguatge
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* Presentar el DARDO

biZbarcelona

Solucions per a empresaris i emprenedors

www.bizbarcelona.com

%
3
£

2

* Registrats per Internet 0

* Nous Registres

Placa
Espanya

Lloc: Palaus 1, 3 1 5 Recinte Montjuic
Avgda. Reina Maria Cristina s/n
08004 Barcelona

Dies: 131 14 de juny

Horari: de 09:30 a 19:00 h.

Inscripcions

12€ si es realitza preinscripci6 a través del web
www.bizbarcelona.com.

15 € directament al sald sense inscripcid.
1 € aturats. Presentar el DARDO.

Acreditacio Mercat del finangament
L’accés a aquesta activitat té un preu de 150 €

Acreditacio WebCongress 2012
100 € a partir de I'1 de juny. Inclou:

* Accés a totes les conferencies del Web Congress

* Welcome pack i 50 € de publicitat per a
Google Adwords.

Acreditacio SIME
L’accés a aquest esdeveniment té un cost de 190 €

Acreditacié SIME + Sénar
Passi conjunt 285 €

0 Appstore
APP
BizBarcelona 2012

-
==
APP
BizBarcelona

Lugar: Palacios 1, 3 y 5 Recinto Montjuic
Avda. Reina Maria Cristina s/n
08004 Barcelona

Dias: 13y 14 de junio

Horario: de 09:30 a 19:00 h.

Inscripciones

12€ si se realiza la preinscripcion a través de la web
www.bizbarcelona.com

15 € directamente al salon sin inscripcion.
1 € desenpleados. Presentar el DARDO.

Acreditacion Mercado de la financiacion
El acceso a esta actividad tiene un precio de 150 €

Acreditacion WebCongress 2012
100 € a partir del 1 de junio. Incluye:

* Acceso a todas las conferencias del Web Congress

+ Welcome pack y 50 € de publicidad para
Google Adwords.

Acreditacion SIME
El acceso a este evento tiene un coste de 190 €

Acreditacion SIME + Sonar
Pase conjunto 285 €
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Fira Barcelona
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